
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

          

 

                   

Bewerben Sie sich jetzt und gestalten Sie die Zukunft der Eurowell aktiv mit! 

 

Bitte per Mail: bewerbungen@europack-woerth.de 

Eurowell GmbH  

Frau Mareike Sommer, Tel. 07271 1292-144 

Am Oberwald 4  

76744 Wörth am Rhein 

www.eurowell-woerth.de                                        www.palm.de 

 

Unser Angebot 

 Anspruchsvolle, abwechslungsreiche Tätigkeit 

 Kollegiales Umfeld  

 Exzellente Weiterentwicklungsmöglichkeiten:  

http://www.palm.de/karriere/personalentwicklung.html 

 

 

 

 

 

 

 

 

Die Eurowell GmbH ist ein erfolgreiches mittelständisches Unternehmen der Verpackungsindustrie, das auf die Ent-

wicklung, Produktion und den Vertrieb von unterschiedlichen Verpackungslösungen aus Wellpappe 

spezialisiert ist. Mit unserer anerkannten Entwicklungskompetenz und unseren umfassenden Produktionsmöglich-

keiten können wir individuelle Ansprüche und Wünsche erfüllen. 

Die Eurowell ist ein Unternehmen der Palm Gruppe. Mit 4.000 Beschäftigten ist sie in Europa ein führender Anbieter 

von Zeitungsdruckpapier und Wellpappenrohpapier aus 100 % Altpapier sowie Wellpappenverpackungen. Alle 

Produkte sind zu 100 % recyclebar. Die 28 Wellpappenwerke der Palm Verpackung stehen für hochwertige und 

innovative Wellpappenlösungen, Druck und Displays. Mitarbeitern bieten wir krisensichere Arbeitsplätze in einer 

dynamischen Branche, kurze Entscheidungswege und flache Hierarchien in einer familiengeführten Unternehmens-

gruppe. 

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen 

Key Account Manager (m/w/d) 
im Innendienst 

Standort Wörth 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

Ihr Profil

 Erfolgreich abgeschlossene kaufmännische Berufs-

ausbildung oder betriebswirtschaftliches Studium 

 Idealerweise erste Berufserfahrung im Bereich  

Papier, Voll- oder Wellpappe als Vertriebsassistenz 

(w/m) bzw. als Assistenz (w/m) im Key Account Ma-

nagement 

 Ausgeprägte Teamfähigkeit und Bereitschaft, sich in 

einem Team mit einzubringen 

 Hohe Kundenorientierung und kommunikative 

Stärke, Kontaktfreudigkeit 

 Ausgezeichnete Kenntnisse im Umgang mit MS Office 

 Verhandlungssichere Englischkenntnisse, Franzö-

sischkenntnisse von Vorteil 

 Bereitschaft zu gelegentlichen Reisetätigkeiten 

 

Ihre Aufgaben 

 Betreuung unserer Key Account Kunden 

 Vor- und Nachbereitung von Kundengesprächen, 

Terminen, Präsentationen und Statistiken 

 Zusammenarbeit und Unterstützung des Direktors 

Key Account Management 

 Bearbeiten von Ausschreibungsprojekten werks-

übergreifend 

 Monitoring von Implementierungs- und Optimie-

rungsprojekten 

 Bearbeiten und Aktualisieren von vereinbarten 

Preisgleit- und sonstigen Vertragsklauseln 


